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P RESUMO

= A PharmaCosmetica é uma farmacia online, projeto pela qual esta focado na venda de produtos
de parafarmacia (cosmética, beleza, puericultura e suplementos) para mercados internos.

= A sua missao é fornecer ao maior numero de consumidores uma panoplia das melhores marcas B
de cosmética e bem-estar, a um preco mais acessivel, contribuindo assim um maior conforto,
rapidez e comodidade.

Revenue

REVENUE BY SEGMENT REVENUE CHANGE BY SEGMENT

1=

= Consciente dos desafios do comércio nacional a PharmaCosmética pretender aumentar . —
exponencialmente o volume de negdcio, com a realizacao de investimentos a nivel tecnologico e ’
marketing com foco especifico no digital. S e

= Como se consegue constatar pelos dados provenientes do Statista as compras da area da saude e . hwhgdﬂkmpHRUk
cosmética tém tendéncia a aumentar ao longo dos anos. Most recent update: Aug 2022

P PALAVRAS-CHAVE P INTRODUCAO

Cosmeética, A loja Online PharmaCosmeética € uma plataforma web que tem como objetivo se tornar num dos maiores players

Saude, a nivel nacional nas areas da saude, beleza e bem-estar no comércio eletronico (e-commerce).

Bem-estar, Fornecer a um maior numero de consumidores uma panoplia de marcas e de solucdes para os seus fins. Com

Farmdcia, armazém proprio e equipa de atendimento ao cliente especialista em diferentes areas do setor da saude, para dar

Beleza. a melhor resposta consoante as suas necessidades.

P OBJETIVOS

= (Qualidade: Produtos testados e certificados -Todos os produtos disponiveis sao 100% originais, vindos diretamente das marcas para as instalacoes.

= Sustentabilidade: Cuidar do planeta - Dar sempre preferéncia a marcas que partilhem os mesmos valores.

= Atendimento Personalizado: Aconselhar sobre os produtos - Atendimento personalizado e obtencao de todas as informacdes para poder fazer uma compra
consciente e eficaz. Ha sempre algo mais indicado paracada consumidor, e a equipa de farmacéuticos altamente especializada estara disponivel para ajudar.

= Entregas rapidas

e P CONCLUSAO

Q

> METODOLOGIA

= Com a oferta de um servico personalizado e a
disponibilizacao dos melhores produtos do mercado
sera esperado um crescimento do negodcio online ao
longo dos 3 primeiros anos, focando em 4 pilares

= Pretende-se desenvolver a plataforma web
através das linguagens, HTLM, CSS e
JAVASCRIPT. O site sera focado nas vendas
online de produtos de saude e cosmeética, e 0
seu publico-alvo serd de Homens e Mulheres estruturais:

entre os 18 a 55 anos em Portugal continental "MQ — " Produtos comercializados contribuam para o bem-
e ilhas. = estar e salde da comunidade.
= (Os bons posicionamentos nos motores de SledI Smledl Smledl " Produtos visem a sustentabilidade do planeta.
busca e acbes para o incremento do trafego = |novar na forma como os produtos e servigos chegam
online e dar conhecimento da marca serao aos consumidores.
trabalhados. L. S AP = Transparéncia em todo o processo de venda online,
"= Abaixo € apresentado um pequeno exemplo :& parceiros, marcas e clientes.

de um fluxograma que demonstra de uma
forma compacta o comportamento da
plataforma em si e um esboco da pagina de
entrada do sistema web a desenvolver.

Novidades Mais Vendidos Promogodes
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